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Wycena débr nierynkowych

W poprzednim miesiacu staralem si¢ wyjasnic, ze pieniadz nie jest wstydliwym
dodatkiem do ,,obiektywnych” analiz ekonomicznych ukazujacych , prawdziwe” preferencje
spoteczne w odniesieniu do decyzji, ktére kazdego dnia podejmujemy. Przeciwnie, pieniadz
jest kluczowym instrumentem, bez ktérego nie potrafimy odpowiedzie¢ na pytanie, czego
ludzie rzeczywiscie sobie zycza. Dopiero na podstawie pordwnania cen r6znych dobr mozna
wnioskowac, jak wazne spolecznie jest skierowanie posiadanych przez gospodarke zasobow,
by zaspokoi¢ okreslone potrzeby. Problem jednak w tym, Ze pewne dobra nie pojawiaja si¢ na
rynku, wigc ich ceny nie da si¢ tam zaobserwowac.

Jeszcze kilkadziesiat lat temu ekonomia byta bezradna wobec wyceny dobr
nierynkowych. Dopiero w drugiej potowie 20. wieku rozwingly si¢ metody, za pomoca
ktérych réwniez i ta sfera gospodarowania moze by¢ skonfrontowana z pienigdzmi. Z
definicji dobro nierynkowe nie pojawia si¢ na rynku, a wigc nie moze mie¢ ceny rynkowe;j.
Nie kupuje sig, ani nie sprzedaje ciszy, podobnie jak nie kupuje sig, ani sprzedaje widoku
stonia w naturalnym $rodowisku. Na dobra tego typu nie ma rynku i dlatego ani cisza, ani
widok stonia nie moga mie¢ ceny rynkowej. Jednak dla débr nierynkowych mozna
konstruowac sztuczne sytuacje, w ktérych — podobnie jak na prawdziwym rynku — $cieralyby
si¢ przeciwstawne tendencje ukazujace zarowno podaz, jak i popyt. W wyniku tej
konfrontacji mozna okresli¢, ile ludzie sa gotowi poswigci¢ z tego co maja, aby zapewnic
sobie dostgpnos¢ tego, co wlasnie chcemy wycenic.

Metody wyceny dobr nierynkowych opieraja si¢ na sztucznych konstrukcjach rynku i
dziela si¢ na dwie grupy: rynkéw zastgpczych (surogatowych) oraz hipotetycznych. Pierwsza
przyjmuje za punkt wyjscia, ze interesujace nas dobro nie jest wprawdzie samo wymieniane
na rynku, ale wiaze si¢ z pewnym dobrem rynkowym, ktére ma cen¢. Dlatego badajac to
drugie mozna jednocze$nie dowiedziec si¢ czego$ o pierwszym. Z kolei druga grupa metod
zaklada konstrukcje¢ hipotetycznego rynku, na ktérym to, co w rzeczywistosci nie podlega
wymianie rynkowej bytoby przedmiotem wyboru. W pierwszym przypadku wyceniamy dobra
nierynkowe posrednio, za§ w drugim — bezposrednio. W zwiazku z tym metody te znane sa
réwniez pod nazwa — odpowiednio — posrednich lub bezposrednich.

Przyktadem podej$cia posredniego jest tzw. metoda cen hedonicznych. Wprawdzie
cisza nie podlega wymianie rynkowej, ale nieruchomosci sa dobrami par excellence
rynkowymi. Tak wigc poréwnujac ceny nieruchomosci, ktdre r6znig si¢ od siebie wylacznie
tym, zZe jedna jest potozona w okolicy hatasliwej, a druga w spokojnej, mozna wnioskowac o
wartosci, jaka ludzie przypisuja ciszy. Rynek nieruchomosci pelni rolg rynku zastgpczego
przy badaniu ciszy. Z kolei przyktadem podejscia bezposredniego jest tzw. metoda wyceny
warunkowej. Pewne dobra — np. Morze Battyckie — nie dadza si¢ fatwo powiazac z
jakimkolwiek prawdziwym rynkiem. Nie pozostaje wowczas nic innego jak tylko po prostu
pytac, ile kto$ bytby gotéw zaptaci¢ za to, by zapewni¢ sobie dostegp do takiego dobra, gdyby
trzeba byto je ,,kupi¢” na jakims hipotetycznym rynku (albo ile zadalby, gdyby miat
zrezygnowac z dostepu do niego). ,,Warunkowo$¢” wyceny odnosi sig do tego, ze
zapytywane o wyceng osoby udzielaja odpowiedzi pod warunkiem akceptacji scenariusza
opisujacego 6w hipotetyczny rynek.

Kilka watpliwosci nasuwa si¢ przy okazji wyceny dobr nierynkowych, z ktoérych czgsé
dotyczy zreszta wszelkich wycen ekonomicznych. Swego czasu ekonomisci wiazali warto$¢ z



uzytkowaniem dobra. Obecnie przyjmuje si¢, ze wartos¢ odzwierciedla nie tylko korzysci z
tytulu uzytkowania, ale rowniez korzysci z tytutu samego istnienia dobra, ktérego fizycznie
nigdy nie bedzie si¢ uzytkowato. Na przyktad wiele os6b interesuje si¢ zotwiem z Galapagos
wiedzac, ze nigdy nie ugotuje na nim rosotu, nie wykorzysta jego skorupy jako mebla, ani
nawet nie obejrzy go w naturze. Co wigcej, to zainteresowanie przektada si¢ na gotowos¢ do
zaplacenia na rzecz ochrony z6twia, a wigc jest jak najbardziej realne. Tak wigc wyceniajac
dobra nierynkowe — podobnie jak i rynkowe — bierze si¢ pod uwagg nie tylko korzysci z
tytulu uzytkowania, ale wszelkie walory zawarte w przedmiocie wyceny.

Inna watpliwos¢ dotyczy spostrzezenia, iz na wynik wyceny ma wptyw zamoznos$¢
0s6b wyceniajacych. Dla wielu jest to fakt niedopuszczalny. Warto jednak zauwazy¢, ze
zamozno$¢ wplywa réwniez na wyceny rynkowe. Czy si¢ nam to podoba, czy nie, cena lodow
albo butéw zalezy od tego, ile oséb zglasza na nie popyt i jak wiele sa gotowe zaptaci¢ (co
oczywiscie zalezy od ich zamozno$ci). Jest wigc rzecza powszechna, ze zamozno$¢
uczestnikOw zycia gospodarczego ma wplyw na ceny, a zatem stwierdzenie, ze tak si¢ dzieje
réwniez w przypadku wyceny nierynkowej nie powinno dziwi¢. Nie moze to podwazaé
zasadno$ci tej wyceny.

Na uwagg zastuguje antropocentryzm wycen ekonomicznych. Obliczajac wartos¢,
ekonomisci staraja si¢ zmierzy¢, ile ludzie s gotowi zaptaci¢ — w gotéwce lub poswigcajac w
tym celu co$ innego, np. swdj czas badz wysitek — aby naby¢ wyceniane dobro. Obserwacja
zachowan os6b kupujacych prowadzi nieraz do wniosku, ze sa oni zli (np. jesli kupuja miny
przeciwpiechotne), gtupi (np. jesli kupuja idiotyczne gadzety), albo niedoinformowani (np.
jesli kupuja zywnos¢ zatruta chemikaliami). Ale tacy wtasnie jesteSmy! Nie jest rola
ekonomisty, aby podnosi¢ warto$¢ widowiska, ktére jest moralnie budujace, ani obnizaé
warto$ci produktu, ktdry jest nabywany przez glupcéw. Oczywiscie spoleczenstwo ma prawo
dotowa¢ dziatania, ktdre uzna za cenniejsze niz to, ile ludzie gotowi sa za nie indywidualnie
ptacic i obciaza¢ podatkiem te, ktére uzna za szkodliwe. Co wigcej, obywatele powinni
domagac si¢ zakazu obrotu minami przeciwpiechotnymi, wysmiewa¢ nabywcéw idiotycznych
gadzetow i egzekwowac kontrolg skazenia zywnosci. Ale nie mozna oczekiwac, ze tg rolg
wypetnia ekonomisci. Ich zadanie polega na tym, aby bada¢, jakich wyboréw dokonuja
ludzie, nie za$ ocenia¢, czy postepuja zle czy dobrze. Nie mozna ekonomii mieszac z
pedagogia i religia.

Ekologéw gniewa nieraz fakt, ze warto$¢ ekonomiczna odnosi si¢ do wycen
dokonywanych przez ludzi i to zwlaszcza ztych, gtupich i niedoinformowanych. W
szczegoOlnosci, jesli istnieje jaki§ zasdb przyrodniczy, o ktérym nikt nie wie, to nie ma
warto$ci ekonomicznej. Chciatoby si¢ stwierdzi¢, ze ma przeciez warto$¢ "w rzeczy samej",
niezaleznie od tego, co ludzie robig. Oczywiscie mozemy w takich przypadkach méwi¢ o
wartoSci religijnej, patriotycznej, czy sentymentalnej, jednak nie wolno w to mieszaé
ekonomii. [stnieja teorie wiazace warto$¢ z wktadem pracy, uciele$niong energia stoneczna,
albo z jeszcze czyms$ innym. Maja prawo by¢ rozwijane, ale faczenie ich z ekonomig nie jest
uzasadnione. Przynajmniej nie z ekonomig uprawiana wspoétczes$nie jako nauka, a nie
ideologia.

W kolejnych paru odcinkach bardziej szczegétowo opisze metody, za pomoca ktérych
wspolczesni ekonomisci wyceniajg przyrodg i jej zasoby. Bedg sig staral pokazac, jakie
ktopoty si¢ z tym wiaza, ale rowniez, jakie praktyczne efekty dadza si¢ osiagnac.



