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• Ograniczenia ilościowe

• Ekwiwalentność cła i ograniczenia 
ilościowego

• Cło i kwota w monopolu

• Subwencja produkcyjna

• Dobrowolne ograniczenie eksportowe

• Przepisy domieszkowe

• Subwencja eksportowa i cena 
interwencyjna

• Techniczne bariery w handlu
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• Ograniczenia ilości lub wartości 
importowanego towaru

• Inna nazwa: kwota lub kontyngent 
importowy

• Generalnie instrument znacznie bardziej 
protekcjonistyczny niż cło: większa 
izolacja rynku
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• Zmiana nadwyżki konsumenta:  -(A+B+C+D)

• Zmiana nadwyżki producenta:  +A

• Pole C: w przypadku cła stanowi przychód budżetu; w przypadku kwoty jest 
przychodem importera

• EFEKT NETTO:  - (B+D) < 0

• Wprowadzenie kwoty i cła prowadzącego do identycznej wielkości importu daje 
takie same efekty na rynku oraz identyczne zmiany dobrobytu

• Podobnie w przypadku kraju dużego – także efekty są identyczne
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• Problem cukru w USA

• Cena krajowa gwarantowana przez rząd federalny 
doprowadziła do wzrostu cen cukru w Stanach 
Zjednoczonych powyżej poziomu na rynkach 
światowych

• Szczególną cechą kwoty importowej jest to, że prawo 
do sprzedaży cukru w USA przyznaje się zagranicznym 
rządom, a te rozdzielają licencje między swoich 
rezydentów (renta przypada cudzoziemcom)

• Import z Meksyku  spadek ceny  protesty 
producentów cukru  cła antydumpingowe 

• W 2015 roku cena ta była prawie dwukrotna wyższa niż 
cena światowa.
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• Strata konsumentów wyniosła 4,4 mld $

• Na głowę mieszkańca była to 11$, a zatem 30$ na typową rodzinę 

• Szacuje się, że w 2014 roku korzyść producentów wyniosła 3,9 mld 
$ (większość trafiła do producentów cukru, zaś ok. 0,5 mld do 
rolników)

• Przemysł cukrowniczy zatrudnia 20 tys. osób, co oznacza 
subsydium w wysokości 200 tys. $ na zatrudnionego.

• Bez tej subwencji zatrudnienie by spadło o około 0,5-2 tys. osób, 
czyli jedno zachowane miejsce pracy kosztuje 1,75 mln $!

• Darowizny producentów cukru w trakcie wyborów do Kongresu w 
2012 roku wyniosły 4,5 mln, a  American Sugar Alliance wydał 
kolejne 3 miliony dolarów na lobbing w czasie 12 miesięcy 
poprzedzających głosowanie w Kongresie na temat amerykańskiej 
ustawy rolnej z 2013 r.

• Gdyby znieść kwotę w przemyśle spożywczym powstałoby 17 000 –
20 000 nowych miejsc pracy, a USA stałyby się eksporterem 
żywności! 
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CŁO I KWOTA
•Zmiana nadwyżki konsumenta:  -
(A+B+C+D)
• Zmiana nadwyżki producenta:  +A
• Pole C: w przypadku cła stanowi 
przychód budżetu; w przypadku 
kwoty jest przychodem importera
• EFEKT NETTO:  - (B+D) < 0

SUBWENCJA PRODUKCYJNA
•Zmiana nadwyżki konsumenta:  0
• Zmiana nadwyżki producenta:  +A
• Wydatki budżetu na subwencję: 
A+B
• EFEKT NETTO:  - B < 0



• Dobrowolne ograniczenie ilościowe
działa jak kwota importowa, z tym że 
kwota nakładana jest przez kraj 
eksportujący, a nie kraj importujący

• Są one nakładane najczęściej na żądanie 
kraju importera

• Instrument ten po raz pierwszy 
wprowadziły USA chcąc ograniczyć 
import samochodów osobowych z 
Japonii w latach osiemdziesiątych
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Japanese car imports and VER limit, 1979-94 

Time Period U.S.. 

Imports 

from Japan 

VER Limit 

Difference 

(Imports- VER) 

 

April 1979-March 1980 1,779,497 None 

April 1980-March 1981 2,011,822 None 

April 1981-March 1982 1,833,313 1,832,500 

April 1981-March 1983 1,831,198 1,832,500 

April 1983-March 1984 1,851,694 1,832,500 

April 1994-March 1985 2,031,250 2,016,000
b
 

April 1985-March 1986 2,605,407 2,506,000 

April 1986-March 1987 2,518,707 2,506,000 

April 1987-March 1988 2,377,383 2,506,000 

April 1988-March 1989 2,115,304 2,506,000 

April 1989-March 1990 2,015,920 2,506,000 

April 1990-March 1991 1,911,828 2,506,000 

April 1991-March 1992 1,728,446 2,506,000 

April 1992-March 1993 1,637,519 1,650,000 

April 1993-March 1994 1,549,587 1,650,000 

813 

-1,302 

19,194 

15,250 

99,407 

12,707 

-128,617 

-390,696 

-490,080 

-594,172 

-777,554 

-12,481 

-100,413 

Source. Table 2 from "The US. Automobile Industry: Monthly Report on Selected Economic Indicators," US. International Trade 

Commission, May issue of each year, cited in Berry, Levinsohn, and Pakes 1999, 402. 
Note: This table reports U.S. imports of cars and sport-utility vehicles from Japan, including imports to Puerto Rico. 
'Computed as 1.68 million cars to the United States, 82,500 utility vehicles to the United States, and 70,000 vehicles to Puerto Rico. 
'Of the 2.106 million total, 1.85 million were cars sold to the United States.  
c Of the 2.506 million total, 2.30 million were ears sold to the United States.  

Source: Feenstra (2004), p.272 
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Konsekwencje dla kraju eksportera

 JJ Michalek
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• Obliczono wzrost cen w USA z powodu 
stosowania VERów:

• Cena przeciętnego samochodu wzrosła o 
około $1,000 

• Pomnożone przez około 2,2 miliona 
samochodów w latach 1984-85 daje 
transfery renty do Japonii w wysokości 
około 2,2 mld dolarów rocznie (1984-85)



• Przepisy domieszkowe to regulacje, które wymagają, aby pewna 
określona część produktu finalnego była wyprodukowana w kraju

• Z punktu widzenia krajowych producentów części (półproduktów), 
zapewniają taką samą ochronę jak kwota importowa

• Z punktu widzenia firm, które musza zaopatrywać się na rynku 
lokalnym, istnieje pewna różnica: przepisy domieszkowe nie 
nakładają wyraźnych ograniczeń na import. Pozwalają firmom 
więcej importować, pod warunkiem, że będą również więcej 
kupowały na rynku krajowym. Oznacza to, że efektywna cena 
nakładów dla firmy jest średnią z cen nakładów (półfabrykatów) 
importowanych i produkowanych w kraju.

• Ważną cechą przepisów domieszkowych jest to, że nie powodują 
one ani przychodów dla rządu, ani renty z kwoty. 

• Ciekawą innowacją w przepisach domieszkowych było 
dopuszczenie możliwości, by firmy wypełniały zobowiązania o 
udziale produkcji krajowej poprzez eksport, a nie stosowanie części 
produkowanych w kraju. 
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• Subsydia do kredytów eksportowych: jest to 
instrument podobny do subsydium eksportowego, z 
tym, że polega na subsydiowanej pożyczki dla 
nabywcy dobra. 

• Zamówienia publiczne: zakupy rządowe lub firm 
kontrolowanych przez rząd mogą być przeznaczane 
na dobra produkowane w kraju, nawet jeśli są one 
droższe niż import. 

• Bariery biurokratyczne: bardzo łatwo jest 
przekształcić normalne procedury związane z 
ochroną zdrowia, bezpieczeństwem lub procedury 
celne tak, aby stanowiły one odczuwalne bariery w 
handlu. Klasycznym przykładem jest francuski dekret 
z 1982 roku, zgodnie z którym wszystkie japońskie 
magnetowidy muszą przechodzić przez malutki 
posterunek celny w Poitiers – co skutecznie 
ograniczało import tych dóbrIn
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• Polityka handlowa obejmuje także 
instrumenty mające wpływać na eksport, 
np. wymierzone w zwiększenie eksportu 
(w przypadku dóbr, w których mamy 
przewagę komparatywną, czyli dóbr 
eksportowanych)

• Najczęściej stosowanym instrumentem 
jest subwencjonowanie eksportu, czyli 
dopłata rządu do każdej 
wyeksportowanej przez krajowego 
producenta jednostki dobraO
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• Po wprowadzenia subwencji eksportowej w wysokości S:

• Ceną obowiązującą w tym kraju jest cena Pw+S (nikt nie sprzedałby 
tego dobra na rynku krajowym po cenie niższej niż PW+S, skoro może 
je wyeksportować po takiej cenie)

• Przy cenie Pw+S, wielkość popytu spada do q3, zaś krajowi producenci 
są skłonni dostarczyć q4

• Eksport rośnie i wynosi teraz q3q4
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• Zmiana nadwyżki konsumenta: -(A+B)

• Zmiana nadwyżki producenta: +(A+B+C)

• Wydatek państwa: -(B+C+D)

• EFEKT NETTO: - (B+D) < 0

• Wprowadzenie subwencji eksportowej przez kraj mały obniża 
dobrobyt społeczny
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• Skutki ilościowe wprowadzenia subwencji w kraju dużym są 
podobne jak w kraju małym:
– rośnie krajowa cena, spada konsumpcja, rośnie produkcja

• ALE:
• Zwiększenie produkcji (i eksportu) przez kraj duży jest odczuwalny 

na światowym rynku danego dobra i powoduje spadek światowej 
cenie tego dobra
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• Skutki dobrobytowe:
• ΔNK= - (A + B)
• ΔNP= + (A + B + C)
• ΔBS= - (B+C+D+F+G+H+I+J)
• Δ dobrobytowa netto = 

-(B+D+F+G+H+I+J)<0
• Kraj duży, podobnie jak mały, traci na wprowadzeniu subwencji eksportowej
• Co więcej jego strata jest większa niż kraju małego
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Cło Subsydium 

eksportowe

Kwota 

importowa

Dobrowolne 

ograniczenie 

eksportowe

Nadwyżka 

producenta

Nadwyżka 

konsumenta

Saldo 

budżetu 

państwa

Zmiana 

dobrobytu 

ogółem

Rośnie RośnieRośnie Rośnie

Brak zmian:
Korzyść dla 
importerów

Poprawia 
się

Pogarsza 
się

SpadaSpada Spada Spada

Brak zmian:
Korzyść dla 
eksporterów

Niejasna, 
ujemna w 
małym kraju

SpadaSpada
Niejasna, 
ujemna w 
małym kraju


